
Compréhension orale 
« Le coach déco prend en main votre intérieur »

Lisez  bien  les  questions  avant  d'y  répondre.  Il  est  important  de  prendre  connaissance  des  
questions et de savoir exactement quelles informations sont demandées pour réussir à les repérer 
ensuite. 

Regardez la vidéo une première fois et répondez aux questions suivantes en cochant ou en 
répondant aux questions en faisant des phrases complètes: 

1. Quel est la nature du document ? S'agit-il ....
- d'une interview O
- d'un reportage O
- d'un exposé O

2. Quel est le sujet de la vidéo ?
.................................................................................................................................................

3. Qu'est-ce que « le coach déco » étudie pour faire plaisir à ses clients? 
.................................................................................................................................................

4. Comment s'appelle « le coach déco » dans le document? 
- Valérie O
- Stéphanie O
- Virginie O

5. Il faut rajouter un peu de .................................. dans le métier de la 
décoration
- d'amitié et de psychologie O
- de relationnel et de psychologie O
- d'amour de la décoration et de psychologie O

6. De quoi le client a-t-il besoin en demandant les services d' « un coach déco » ? 
- de psychologie O
- de confiance O
- d'une opinion de professionnel uniquement O

7. Les deux femmes discutent : A qui appartient  la chambre qui doit être refaite ?
.........................................................................................................................................................

8. Quel est l'argument qui a poussé la femme interviewée à demander les services 
de la « coach déco »? 
..............................................................................................................................................................
.............................................................................................................................................................

9. Le coach déco en général est aussi architecte 
Vrai  O faux  O

10.Combien de temps dure le questionnaire aux clients ? 
- une heure  O
- deux heures  O
- trois heures  O

11.En ce qui concerne Géraldine : donnez les deux arguments qui expliquent la raison 
pour laquelle elle fait fait appel un «coach déco »?
.............................................................................................................................................................
.............................................................................................................................................................
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12.Géraldine est plus attirée par : 
- le classique O
- le contemporain O
- les deux à la fois O

13.Combien de mètres carrés fait la cuisine de Géraldine ? 
.......................................................................................................................................................

14.Combien coûte un « coach déco » de l'heure?
........................................................................................................................................................

Partie Opinion 

Partie  expression  écrite : Donnez  votre  opinion  en  écrivant  quelques  phrases 
argumentées? 

Est-ce  que  vous  feriez  appel  à  un  « coach  déco »?  Est-ce  que  cela  vous  semble 
judicieux ? Cher ? Est-ce que ce service existe dans votre pays ? Est-ce que vous 
trouvez que c'est une bonne idée : Oui, non ? Pourquoi? 
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